Cronograma Formativo

SANTIAGDO

PRISM ASTEM

/ Prismas para transformar conocimiento STEM
en proyectos conimpacto

Modalidad: presencial
Duracion total: 42 horas
Region Metropolitana

Prismal

Mentalidad de Innovacion Exponencial y Propuesta de Valor Personal

Clase: Piensa 10x y construye tu marca STEM

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras una mentalidad 10X para Claridad para aplicar el enfoque de Mentalidad 10X: pensar exponencial

convertirideas en soluciones de alto mentalidad exponencial (10X) y vslineal, ejemplosy técnicas para
impacto y construiruna propuesta de diferenciarlo del pensamiento lineal. multiplicarimpacto.
valor personal STEM clara, alineada con
tus competencias y oportunidades e Laidentificacion de almenosun e Desafiosyoportunidades STEM:
reales en cienciay tecnologia. desafio STEM de alto impacto, tendencias, problemaslocalesvs

conectado a tendencias globales globalesy visiones de futuro.

y/o problematicas territoriales.
Contexto: desarrollo de la clase e Propuestade valor STEM: Canvas

e Unaprimera version de tu propuesta personal (habilidades, motivaciones,

Exploraras la diferencia entre de valor personal STEM, integrando aspiraciones)y mensaje
pensamiento lineal y exponencial, competencias técnicas, cientificasy diferenciado.
entendiendo cémo lasideas 10X pueden habilidades de liderazgo.
transformarindustrias y abordar e Ecosistemayredesdeapoyo:
problemas complejos. Analizaras ¢ Unprimermapade actores clave del aliados, mentoresy estrategias para
tendencias globalesy desafios ecosistema para potenciar tu potenciar tu marca con enfoque de
tecnoldgicos relevantes, distinguiendo impactoy visibilidad. impacto exponencial.
problemas locales de oportunidades
globales. Trabajaras con ejemplos reales ¢ Unstatementde marca STEMclaroy
deinnovacién STEM para fortalecer comunicable, alineado a
pensamiento estratégico, creatividady oportunidades reales de innovacién.

tu conexion con el ecosistema.

c Horas Académicas: 3 Fo Fecha:1abril 2026 P N° Clase: 1

Prisma 2

Clase: Blueprint de innovacion: Construye tu negocio en STEM de alto impacto

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos
Obtendras un modelo de negocio STEM e UnBusiness Model Canvas STEM e BusinessModel Canvas STEMy
disehado para emprendimientos inicial, adaptado a tu proyecto. adaptacion de bloques clave.
cientificosy tecnoldgicos, integrando
Iégicas de doble uso, patrones de e Unaprimera version del modelo de ¢ Modelos duales: spin-off,
innovaciony decisiones claras para negocio, alineada a subase licenciamientoy servicios
monetizar tu solucién. cientifica o tecnoldgica. cientificos.

e Laidentificacion de opciones de e Patronesdeinnovacion (Business
Contexto: desarrollo delaclase modelos duales (spin-off, Model Navigatory Gassmann)

licenciamiento, servicios aplicados a proyectos STEM.

Trabajaras el Business Model Canvas tecnoldgicos) aplicables a tu
adaptado anegocios STEM, solucion. e |dentificaciéony priorizacién de
comprendiendo cdmo cadabloque hipdtesis criticas.
reflejalabase cientifica o tecnoldgica de o Hipétesis criticas priorizadas
tu proyecto. Explorards modelos duales (técnicas, comercialesy de e Revenuestreams STEMy ejemplos
como spin-offs, licenciamientoy mercado). de monetizacion en startups.
servicios cientificos, evaluando ventajasy
riesgos. Ademas, revisaras patrones de o Fuentes deingresos coherentes
innovacion basados en Business Model conproyectos STEMy su etapa de
Navigatory Gassmann, priorizaras desarrollo.

hipétesis criticas y analizaras fuentes de
ingresos aplicables a proyectos de base
cientifico-tecnoldgica, con ejemplos

reales.

o Horas Académicas: 3 a Fecha: 10 abril 2026 P N° Clase: 2

Clase: Laboratorio de ideas: prototipay visualiza tu solucion

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras un prototipoinicial de tu Un prototipo conceptual y funcional Prototipado rapido aplicado a

solucién STEM para conectartu inicial. soluciones STEM.
propuesta tecnoldgica con escenarios
reales de usoy validacion, reduciendo o Escenariosdeusoclarosyun e Escenarios deusoymapeode

riesgos antes de avanzar mapeo de stakeholdersrelevantes. stakeholders.

Una simulacién del modelo de Simulacién de modelos de negocioy

Contexto: desarrollo de la clase negocio para evaluar hipdtesis evaluacién de hipotesis.
criticas.

Aprenderas técnicas de prototipado o Analisis de barreras técnicas,

rapido para visualizar tu solucion, e Laidentificaciéntempranade comercialesyregulatorias.

desarrollar escenarios de uso, mapear barreras técnicas, comercialesy

stakeholders clave y simular tumodelo de regulatorias.

negocio. Analizaras barreras técnicas,

comercialesy regulatorias, apoyandote e Unartefacto visual para comunicar

en ejemplos reales de startups STEM. tu solucion con claridad.

° Horas Académicas: 3 ?o Fecha: 17 abril2026 P N° Clase: 3

Prisma 3

Clase: Validacion cientifica

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras criterios y herramientas para Comprension aplicada de los Principios de validaciontécnicay

evaluar la factibilidad técnica de tu principios de validacion técnicay medicion de resultados.
solucién STEM, mediante diseiio cientifica temprana.
experimental rapido y pruebas iniciales e Disefio de experimentosy pruebas
que generen evidencia Util para su ¢ Unexperimento, prueba piloto o piloto para hipdtesis técnicas.
proyeccion. test técnicoinicial disefiado para tu

solucion. ¢ Mapeodeincertidumbres técnicasy

andlisis deriesgos.

Contexto delaclase e Laidentificaciénde variables
criticas e incertidumbres técnicas ¢ Documentaciéonyregistro de
Aprenderas los principios de la validacion del proyecto. resultados parainversionistas,
cientifica temprana, enfocandote en licencias o socios estratégicos.
como probar conceptos tecnoldgicosy e Unaformaestructuradade
medirresultados de forma estructurada. documentar resultados técnicos de
Trabajaras en el disefio de experimentos manera claray comprensible.
y pruebas piloto, identificaras variables
criticas e incertidumbres técnicas, y e Evidencia preliminar Util para
aprenderas a documentarresultados de inversionistas, licenciamiento o
manera claray sistematica. A través de alianzas estratégicas.

ejercicios practicos con prototipos,
aplicaras estos enfoques a casosreales,
generando evidenciarelevante para
inversionistas, procesos de
licenciamiento o alianzas estratégicas.

o Horas Académicas: 3 a Fecha: 24 abril 2026 P N° Clase: 4

Clase: Mercado y laboratorio: pon a prueba tu solucion en accion

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras claridad sobre la e Aplicacion practica de técnicas de Técnicas de customer discovery
deseabilidad y viabilidad comercial de tu customer discovery adaptadas a técnicoy comercial.
solucién STEM, validando supuestos de soluciones STEM.
mercadoy conectandote conreferentes e Validacion de mercado conusuarios
reales del ecosistema de innovacion. e Supuestos de mercado validados a tempranosy evaluacion de interés.
través de entrevistas, encuestas o
pruebas con usuarios tempranos. e Andlisis de escalabilidady

Contexto: desarrollo de la clase proyeccion de crecimiento.

o Feedbackreal sobre deseabilidad,
Enesta clase aplicaras técnicas de propuesta de valory disposiciona e Visitaaterrenoauncentrode
customer discovery adaptadas a pagar. innovacion (destino por confirmar).
proyectos STEM, utilizando entrevistas,
encuestasy pruebas tempranas con o Unandlisisinicial del potencial de
usuarios reales. Evaluaras la percepcion escalabilidad y crecimiento de
de valoryladisposicion a pagar,y mercado.
analizaras el potencial de escalabilidad y
crecimiento de tu solucion. La e Unacomprension ampliada del
experiencia se complementaconuna ecosistema de innovacion,
visita técnica aun centro de innovacion, integrando laboratorio, mercadoy
que te permitira conectarlaboratorio, aplicaciénreal.
mercado e innovacion aplicada desdela

practica.

° Horas Académicas: 3 #o Fecha: 30 abril 2026 P N° Clase: 5

Prisma 4

Estrategias de Escalamiento y Softlanding Tecnologico

Clase: De local a global: estrategias para escalar tu innovacion

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras una estrategia de e Identificaciénderutasde accesoa e Rutasdeaccesoamercado: B2B,

escalamiento para tu solucion STEM, mercado (B2B, B2C, licenciamiento B2Cy plataformas digitales.
considerando rutas de acceso a y plataformas digitales).

mercado, opciones de licenciamiento, e Licenciamiento vs. comercializacion
comercializacién directae o Criterios para evaluarlicenciamiento directa: ventajas, riesgos y modelos
internacionalizacion. vs. comercializacion directa. deingreso.

Oportunidades claras de alianzas Alianzas estratégicas con centros de

Contexto delaclase estratégicas con actores del I+D, universidades y hubs de
ecosistema (centros de |+D, innovacion.

En esta clase analizaras distintas rutas de universidadesy hubs).

acceso amercado, incluyendo canales e Disefiode unplandeescalamiento

B2B, B2Cy plataformas digitales. ¢ Unprimerroadmap de sostenible y replicable.

Evaluaras ventajasy riesgos entre escalamiento, alineado arecursos,

licenciar tecnologia o comercializar capacidadesy etapasde

directamente, e identificards crecimiento.

oportunidades de alianzas estratégicas

concentros de |+D, universidades y hubs e Comprension de los desafios de

deinnovacion. A partirde ello, trabajaras internacionalizacion y softlanding

enun plan de escalamiento que trace un tecnologico.

roadmap de crecimiento sostenible y
replicable, considerando recursos
disponiblesy capacidad de ejecucion.

c Horas Académicas: 3 a Fecha: 8 mayo 2026 P N° Clase: 6

Clase: Propiedad intelectual en STEM

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras herramientas practicas para Comprension clara de los tipos de Introduccion ala propiedad

proteger, gestionary valorizar la propiedad intelectual aplicables a intelectual: patentes, modelos de
propiedad intelectual de tu proyecto proyectos STEM. utilidad, derechos de autor, marcasy
STEM, fortaleciendo ventajas secretosindustriales.
competitivasy facilitando procesos de e Identificacion de los componentes
transferencia tecnoldgica. de tu proyecto susceptibles de e GestionestratégicadePl:
proteccion. proteccién temprana, libertad de
operacion (FTO)y andlisis de
Contexto: desarrollo de la clase e UnamiradaestratégicadelaPl patentesvigentes.
como activo tecnoldgicoy de
En esta clase comprenderas la propiedad negocio. e Valorizaciony transferencia de PI:
intelectual como un activo estratégico licenciamiento, spin-offs
de negocio, mas alla de su dimension e Conocimiento de rutas de universitarios y colaboracién con
legal. Aprenderas a identificar qué transferencia tecnologica, oficinas de transferencia
elementos de tuinnovacion pueden licenciamientoy spin-offs. tecnoldgica.
protegerse, cuando hacerloy cémo
tomar decisiones tempranas que e Criterios claros para decidir sobre e Casos practicos aplicados a
impactan el escalamiento. Revisaras proteccidny valorizaciéon temprana proyectos STEM.
mecanismos de proteccion, valorizacion de tuinnovacion.

y transferencia, incluyendo
licenciamiento, spin-offsy colaboracién
conuniversidades, incubadorasy oficinas
de transferencia tecnoldgica.

c Horas Académicas: 3 Fo Fecha: 15 mayo 2026 P N° Clase: 7

Prismab

Tecnologias de Frontera para Nuevos Negocios

Clase: Fronteras del futuro: exploray aplica tecnologias disruptivas

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras una vision estratégica de las e Identificacion de tecnologias de e Panoramade tecnologias

tecnologias de frontera con mayor fronterarelevantes para tu sectoro emergentes: IA, |oT, biotecnologia,

potencial deimpacto en Chiley el proyecto. energias limpias, nanotecnologiay

mundo, anticipando disrupcionesy robdtica.

oportunidades paraaplicarlasentu e Aplicacién practicade techradary

proyecto STEM. herramientas de prospectiva e Techradarporsectorpara
tecnoldgica. identificacion de oportunidades.

Contexto delaclase e Reconocimiento de tendencias e Prospectivatecnoldgicay andlisis de
globalesylocales con potencial de tendencias globalesylocales.

En esta clase exploraras un panoramade disrupcion.

tecnologias emergentes como e Casosde startups que aplicaron

inteligencia artificial, loT, biotecnologia, e Evaluaciénde oportunidades tecnologias disruptivas.

energias limpias, nanotecnologiay concretas de aplicacion

robdtica. Utilizards un techradar sectorial tecnolégica en tu solucion.

paraidentificar oportunidades segun tu

industriay trabajaras con herramientas de e Unavision estratégica ampliada

prospectiva tecnologica para analizar sobre el futuro de los negocios

tendencias globalesylocales. Através de STEM.

casos reales de startups, revisaras como
estas tecnologias se aplican para generar
impactoy diferenciacién competitiva.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 20 mayo 2026 P N° Clase: 8

Clase: Sostenibilidad estratégica para proyectos STEM

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras herramientas para integrar e Integracionde principios de e Introduccionalasostenibilidad

sostenibilidad y criterios ESG en tu sostenibilidad y criterios ESG en el aplicada a proyectos STEM: dela

proyecto STEM desde etapas disefio de tu proyecto. triple hélice ala triple cuenta de

tempranas, fortaleciendo suimpacto resultados (econdmica, socialy

positivo, resilienciay alineacién con e |dentificacion de oportunidades de ambiental).

tendencias globales de innovacién impacto social, ambiental y

responsable. economico positivo. o Estrategias de sostenibilidad: disefio

eco-eficiente, modelos circulares e

e Conocimiento de métricas simples impacto social en emprendimientos

Contexto: desarrollo de laclase para mediry comunicarimpacto. cientificos.

Enesta clase aprenderas como e Comprension de la sostenibilidad e Mediciény comunicaciéndel

incorporar la sostenibilidad como eje como factor de diferenciacion impacto: huella de carbono, impacto

estratégico en el disefo de soluciones competitiva. social, métricas ESG y herramientas

STEM. Revisaras ejemplos de empresas simples de reportabilidad.

que lograron escalar gracias a enfoques e Ajustesatupropuestabajoun

sosteniblesyresponsables. Conoceras enfoque de innovacion e Casosdereferencia: startupsy

métricas simples para medirimpacto responsable. empresas STEM que escalaroncon

ambientaly social, y herramientas sostenibilidad como diferenciador

practicas para comunicary reportar competitivo.

impacto de forma clara ainversionistasy
aliados estratégicos.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 29 mayo 2026 P N° Clase: 9

Clase: Finanzas STEM: de la ciencia al negocio

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras herramientas financieras e Comprension de conceptos ¢ Fundamentos financieros aplicados

basicasy aplicadas para estructurar financieros basicos aplicados a a STEM: costos de I+D, punto de

modelos sostenibles en proyectos STEM, proyectos STEM. equilibrioy proyecciones simples.

anticipando costos, ingresos 'y

necesidades de capital desde etapas e Estimacionesiniciales de costos, ¢ Fuentes de financiamiento:

tempranas. ingresos y necesidades de capital. instrumentos publicos (Corfo, ANID,

BID), capital privado (dngeles,

Contexto: desarrollo de laclase e |dentificacion de fuentes de venture capital, corporate venture)y
financiamiento adecuadas segunla alianzas universidad-industria.

Enesta clase aprenderas a traducir la etapa del proyecto.

I6gica cientificay técnica de tu proyecto e Métricas financieras clave para

enuna narrativa financieraclaray e Reconocimiento de métricas proyectos STEMy KPIs de traccién.

comprensible. Trabajaras con financieras clave para negocios

herramientas practicas para estructurar tecnoldgicos. e Gestidnpracticaderecursosy

finanzas en fasesiniciales, exploraras revision de casos aplicados.

fuentes de financiamiento publicas y e Unanarrativa financiera fortalecida

privadas, y aprenderas a identificar cual paracomunicartu proyecto a

eslamas adecuada segunlaetapadetu terceros.

proyecto. El foco estard entomar
decisionesinformadas que fortalezcanla
viabilidady proyecciéon del negocio.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 5junio 2026 P N° Clase: 10

Prisma 6

Cierre y Portafolio de Proyeccion Estratégica

Clase: Redes que impulsan: estrategias de visibilidad y colaboracion

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras estrategias para maximizar la e Identificacion de actores e Redesdecontactoy colaboracion:

visibilidad de tu proyecto y construir estratégicos del ecosistema STEM. identificacion de actores clave.

relaciones estratégicas que potencien

su desarrollo dentro del ecosistema o Estrategias claras de visibilidad e Estrategias devisibilidad en

STEM. personaly del proyecto. plataformas digitales, redes sociales
y eventos.

e Oportunidades definidas de
Contexto delaclase colaboraciony co-creacion. e Plande colaboracidn futura: alianzas
estratégicasy co-creacion.

En esta clase aprenderas aidentificar e Unplaninicial de networking
actores clave y redes de colaboracion, estratégico.

asicomo oportunidades concretas de

co-creacion. Trabajaras estrategias para e Unposicionamiento fortalecido
aumentarvisibilidad en plataformas dentro del ecosistemaregional.

digitales, redes sociales y espacios de
networking, y diseiaras un plande
colaboracion futura que facilite alianzas
estratégicasy proyectos conjuntos,
fortaleciendo tu posicionamiento en el
ecosistema.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 12 junio 2026 P N° Clase: 11

Clase: Portafolio de gestion estratégica

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras un portafolio estratégico que Un portafolio estratégico del Portafolio de negocio:

consolide los aprendizajes del programa proyecto con aprendizajesy logros documentacién de oportunidades,
y una hoja de ruta clara para el consolidados. fortalezas, logros y aprendizajes.
crecimientoy conexion futuraconel
ecosistema STEM. ¢ Unahojaderutade crecimiento a ¢ Hojaderutade crecimiento:

corto, medianoy largo plazo. estrategia de corto, medianoy largo

plazo.

Contexto: desarrollo de laclase e Identificacién deredes de apoyo

clave paralasiguiente etapa. e« Conexidnconredes de apoyo:
Enestaclase trabajardsenla mentores, inversionistas y hubs de
construccion de un portafolio de e Unplande seguimiento innovacion.
negocio que documente logros, post-programa.
aprendizajesy avances desarrollados ¢ Plande seguimiento post-programa:
durante el programa. Disefaras tu hojade ¢ Unavisionclara de proyecciony medicidn deimpacto, ajuste
ruta de crecimiento a corto, medianoy continuidad del proyecto. estratégicoy continuidad.

largo plazo, incorporando hitos
estratégicosy métricas personales.
Ademas, definirds un plande
seguimiento post-programa que te
permita evaluar progreso, ajustar
estrategiasy proyectar tu desarrollo de
manera auténoma.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 19 junio 2026 P N° Clase: 12

Prisma 7/

Storytelling Estratégico y Data Pitching

Clase: Narrativa conimpacto en STEM

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras habilidades de storytelling Una narrativa claray persuasiva de e Estructurade narrativa: como
estratégico y cientifico para comunicar tu proyecto STEM. construir historias que conecteny

tu proyecto STEM de forma persuasivay destaquenlainnovacion.
memorable, reforzando tu propuesta de e Herramientas para comunicar
valory tu capacidad de convencer a cienciay tecnologia de forma e Storytelling cientifico: comunicacion

inversionistas y aliados. comprensibley atractiva. clara de datos complejos.

Claridad para destacarla Diferenciacion tecnoldgica: cémo

Contexto delaclase diferenciacion tecnologica de tu resaltar ventajas competitivas.
solucion.

En esta clase aprenderas a construiruna e Ejemplos practicos: andlisis de

narrativa clara que conecte ¢ Unaversion preliminar de tu pitch. pitches exitosos en STEM.

emocionalmente conla audienciay

destaque lainnovacioén de tu solucion. e Mayorcapacidad de persuasion

Trabajaras técnicas de storytelling frente ainversionistasy aliados

cientifico para comunicar datos estratégicos.

complejos de manera comprensible y
atractiva. Aprenderas a diferenciar tu
tecnologia, resaltando ventajas
competitivas, y analizaras ejemplos de
pitches exitosos en STEM, aplicando lo
aprendido en ejercicios practicos
colaborativos.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 26 junio 2026 P N° Clase: 13

Clase: Presentacion Pitch Day

Objetivo: ; Qué obtendras? Resultados esperados Contenidos formativos

Obtendras la experiencia de presentar tu Una presentacion estructuraday Presentacion final del pitch:

proyecto final ante un panel de expertos convincente de tu proyecto. estructura, tiempo y mensajes clave.
del ecosistema, consolidando

aprendizajesy fortaleciendo tured de e Aplicacién practica de storytellingy e Feedbackexpertoy

contactos. data pitching. retroalimentacion aplicada.

Feedback experto para fortalecer
Contexto: desarrollo de la clase tu propuesta.

Espacio de networking final.

El Pitch Day es el hito de cierre del Vinculos con actores clave del

programa. Cada participante presentara ecosistema.

su proyecto aplicando técnicas de

storytelling estratégico y data pitching. e Elcierredel programaconun

Un panel de expertos entregara proyecto validado y comunicable.

feedback especializado y se abrirdn
oportunidades de networking,
conectando tu proyecto conactores
relevantes del ecosistema de innovacion.

° Horas Académicas: 3 a Fecha: 3julio 2026 P N° Clase: 14

Ceremonia de certificaion y término del programa @ Fecha:10julio 2026

as clases seran impartidas por expertas y expertos del ecosistema de innovacion, cienciay emprendimiento.

Santiago Prisma STEM © Club de Innovacién 2026.
ograma se reserva el derecho de modificar, actualizar o reprogramar contenidos, fechas, clases y actividades del cronograma.



